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Objetivos Generales

El curso consiste en dos programas paralelos, uno de desarrollo de habilidades
analiticas para la creacién de nuevas empresas y otro de reconocimiento y potenciacién
de habilidades personales para emprender proyectos. El énfasis académico esta en la
generacion de proyectos con caracteristicas innovadoras y la busqueda de
financiamiento.

A través de las clases se proveerd a los alumnos de un marco conceptual para evaluar,
seleccionar e implementar oportunidades emprendedoras. Con los casos y ejercicios
podran adquirir experiencia y generar las habilidades necesarias para armar un plan de
negocios convincente.

Contenidos sujetos a cambios que el profesor estime conveniente.

La realizacion del pago total o parcial de un curso o de un Diplomado implica la aceptacién de los

términos y condiciones, publicados en www.eclass.cl

;A quién esta dirigido?

¢Aq gido:

Este curso esta dirigido a empresarios y ejecutivos que se desempefien en
organizaciones, empresas o instituciones y que requieran adquirir conocimientos
basicos sobre desarrollo y evaluacién de planes de negocios, ya sea de proyectos
propios y de terceros. Al mismo tiempo, esta dirigido a quienes necesiten buscar
financiamiento para los proyectos.

A través del programa los alumnos quedaran capacitados para evaluar y
desarrollar un Plan de Negocios estructurado, bien definido y enfocado en
lograr una implementacion adecuada a una oportunidad de negocio. Asi,
desarrollaran habilidades ejecutivas y actitudes personales necesarias para ser
un emprendedor exitoso.

Al final del curso los alumnos podran tener mucha mas claridad acerca de las
metas que quieren alcanzar (;A dénde quiero ir?), seran capaces de definir una
estrategia concreta (;Cémo voy a llegar a donde quiero ir?) y estaran habilitados
para desarrollar la ejecucién de su plan (;Puedo hacerlo?).

Contenidos del curso

Clase 1:

Bases para la elaboracion de un plan de negocios ajustado a multiples fines
Clase 2:

Elementos y estructura del Resumen Ejecutivo de un Plan de Negocios
Clase 3:

Las claves de un buen plan de negocios

Clase 4:

Productos y servicios: ;Cémo llegar a una curva de valor?

Clase 5:

El entorno: Factores que entregan oportunidades y amenazas a los negocios
Clase 6:

La necesidad de contar con equipos comprometidos

Clase 7:

Los resultados esperados de un negocio y sus componentes financieros
Clase 8:

La importancia de disefiar estrategias de salida e identificar los factores de
riesgo.

Clase 9:

;Cémo planificar el financiamiento?

Clase 10:

Las propuestas de inversion y expectativas de retorno
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